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Catharina Rieder,
Netzwerk- und
Kommunikationsexpertin.

Wie beim Schachspiel,
wo jeder Zug strategisch
geplant wird, mlssen
auch Grinder:innen ihre
Netzwerke vorausschau-
end nutzen. Catharina
Rieder liefert wertvolle
Tipps fur langfristigen
wirtschaftlichen Erfolg.

Warum Griunder:innen

die Kunst des Netzwerkens

beherrschen sollten

brutkasten: Warum ist Networking
eine wichtige Schliisselqualifika-
tion, die Griinderiinnen beherr-
schen sollten?

Catharina Rieder: Far Startups,

die oft mit begrenzten Ressourcen
beginnen, macht ein gut gepflegtes
Netzwerk den entscheidenden Unter-
schied aus. [ch vergleiche es gern mit
Schach: Es geht um Strategie, Voraus-
sicht und das Verstéandnis der Rollen
verschiedener Figuren. Auch beim
Netzwerken gilt es, strategische Bezie-
hungen aufzubauen, vorausschauend
zu planen und die Stérken verschiede-
ner Kontakte zu verstehen. Gerade in
der kritischen Anfangsphase braucht
man fachlichen Rat, finanzielle Unter-
stitzung oder geschaftliche Empfeh-
lungen fiir schnelleres Vertrauen und
mehr Glaubwiirdigkeit.

Warum wird die Bedeutung von
Networking im Business-Kontext
oftmals unterschatzt?

Networking wird im Business oft-
mals unterschatzt, da es leider viele
Vorurteile bzw. negative Assoziationen
gibt. Einige sehen es nur als klassi-
sches Vertrichswerkzeug oder gar als
unfairen Vorteil, doch tatséachlich ist
Netzwerken der Schliissel zum Erfolg.
Klar, gute Kontakte ¢ffnen Tiren, aber
fiir nachhaltige Anerkennung braucht
es Top-Leistungen und authentische
Beziehungspflege. In einer Zeit des
Informationstiberflusses sind echte
Beziehungen
unersetzlich — und kénnen durch keine
Technologie oder Kl ersetzt werden.

zwischenmenschliche

Was sind entscheidende Erfolgs-
faktoren fiir Networking?
Netzwerken beginnt immer mit

der ,Haustbung® einer klaren Posi-
tionierung und Sichtbarkeit. Gerade
in der Griindungsphase ist es wichtig,
Prasenz, Kompetenz und einen guten
Pitch zu zeigen. In weiterer Folge geht
es um Beziehungsaufbau bzw. -pflege.

Ich sage immer: Wir haben Finanz-
und Marketingpléane, aber warum nicht
auch ecinen strategischen Netzwerk-
plan, um das Kontakte-Karussell am
Leben zu halten? Meine drei Top-Tipps:
offen sein, Kooperationen eingehen
und nicht bei jedem Gesprach nur ans
Verkaufen denken.

Warum ist ein Follow-up nach dem
Erstkontakt so wichtig?

Meine Oma hatte zwei gute
Sager fiir mich: .Einmal ist keinmal” und
Wer schreibt, der bleibt® Ubertragen
auf das Netzwerken bedeutet das:
Beziechungen langfristig pflegen und
bei Kontakten schriftlich nachfassen.
Ein Follow-up ist der Grundstein fiir
eine nachhaltige Vertrauenshasis und
macht aus einem ersten Treffen eine
enge Geschaftsbeziehung. Ober-
flachliche Kontakte und ,Bussi-Bussi-
Beziehungen® will heute keiner mehr.
Das hat mit echten Netzwerken nichts
zu tun. Ié
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